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Tableau de bord 
Sur ce véritable tableau de bord, les compteurs, illustrent ceux d’une voiture de course 
et vous permettent de visualiser en un clin d’œil votre activité Ambassadeur PSiO en 
terme mensuel. 

1. Le compteur principal : représente les ventes directes 

2. Le compteur de gauche : le chiff re mensuel de votre niveau 1

3. Le compteur droit en haut : le chiff re mensuel de votre réseaux (Niv. 2, 3, 4, 5 et 6) 

4. Le compteur droit en bas : le nombre d’affi  liations réalisées sur le mois

Faites en sorte de gagner la course et préparer votre planning pour les deux mois à 
venir !
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Statistiques
Les statistiques vous permettent de mesurer et voir lévolution personnelle et réseau 
d’année en année.

Ainsi vous pouvez développer votre stratégie et leadership afi n de créer des actions 
dans votre groupe.

Classement

Les ventes directes

Les ventes réseau
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Les affi  liations directes

Les affi  liations réseau

L’état actuel du réseau
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News

Cet onglet propose un regroupement des derniers 
mails informatifs envoyés au réseau Psio. Si vous 
voulez être au courant en un clic, c’est l’onglet qui 
vous donne toutes les news du réseau PSiO.

Le nombre de news non-lues est indiqué dans le 
cercle rouge.

Novembre 2018
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Mon compte
Cet onglet regroupe toutes les informa-
tions relatives à votre compte personnel 
Ambassadeur :

Mes infos
Nom, prénom, e-mail, ID, adresse de 
facturation, IBAN (compte bancaire), 
tél, PayPal.

Identifi cation
Copie de la carte d’identité 

A côte de votre photo se trouve le 
schéma d’une posture zen dont 
la couleur défi nit votre niveau 
ambassadeur :

Client privilégié

Ambassadeur Junior

Ambassadeur Actif

Ambassadeur Certifi é

Coach

Team Manager

Directeur Commercial

Directeur Général
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Certifi cation ambassadeur
Le certifi cat en PDF

Mes adresses de livraison
Gestionnaire d’adresse : permet de gérer plusieurs adresses de livraison
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Commandes

Dans l’onglet «Mes commandes», vous trouverez :

1. Listing de toutes les commandes passées dans le Psiostore.

2. Téléchargement des factures de vos achats

3. Suivi des colis

Comme vous le savez, l’ambassadeur peut soit être agent (dans ce cas, il reçoit des 
commissions) soit être revendeur (dans ce cas il achète dans sa boutique Pro moins 
sa ristourne Ambassadeur et facture lui-même son client qui le paie directement).

Boutique clients
En tant qu’agent, l’onglet « Boutique clients », comme son nom l’indique permet à 
l’ambassadeur d’ouvrir la boutique en mode client pour affi  cher les prix clients (c’est-à-
dire les prix au détail TTC). Dans ce cas, le client commande et paie dans le magasin 
de l’Ambassadeur et celui-ci recevra la commission due. Exemple d’ID ambassadeur : 
pierredumont. Pour revenir dans votre compte ambassadeur, veuillez cliquer en haut 
sur «Revenir à son espace».








14

Programmes MP3 et enregistrement du 
PSiO

Lien vers Psioplanet, la boutique des MP3 Color dans laquelle le client inscrit son N° 
de série afi n de bénéfi cier de ses programmes off erts.

Espace Ambassadeur
L’espace Ambassadeur est votre espace privé sur votre logiciel Psiostore. Ne montrez 
pas cet espace à quiconque et certainement pas à vos clients. Vérifi ez par exemple 
que vous êtes déconnectés quand vous voyez vos clients ! 

Boutique Pro

Cette boutique est VOTRE boutique personnelle comme revendeur potentiel. Vous 
pouvez en eff et y acheter des produits au tarif ambassadeur déduit de votre ristourne 
(donc fonction de la certifi cation atteinte – 15 %, -20 %, -25 %, -30%) ; ce magasin 
permet donc à l’Ambassadeur d’acheter en tant que REVENDEUR et de facturer direc-
tement ses clients.
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Mon réseau
Dans «Mon réseau», après le chargement des informations de votre réseau (cela peut 
prendre quelques secondes si vous avez beaucoup d’ambassadeurs), vous verrez ap-
paraitre en haut de la page un champ de recherche permettant de retrouver facilement 
un ambassadeur dans toute l’aborescence. Vous pouvez rechercher par identifi ant am-
bassadeur ou par nom de l’ambassadeur. En dessous du champ de recherche, vous 
verrez l’arborescence de tout votre réseau d’ambassadeurs affi  liés. Il y a les noms et 
leur niveau de progression. Pour votre premier niveau uniquement, vous aurez accès 
aux coordonnées des ambassadeurs en cliquant sur leur nom. Si un ambassdeur de 
votre premier niveau a un niveau en-dessous de lui, il y aura une icône «+» à gauche 
de son nom. Il suffi  t de cliquer sur ce (+) pour affi  cher ses ambassadeurs de niveau 
inférieur. En cliquant sur (-), vous masquerez les ambassadeurs de niveau inférieur.

Ci-dessus, les coordonnées des ambassadeurs de votre premier niveau. Vous avez la 
possibilité d’écrire des notes sur la fi che et de les sauver. Lorsque vous accéderez au 
niveau de directeur général vous aurez accès à toutes les coordonnées de tout votre 
réseau. 
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Mes clients

Dans la partie «Mes clients», vous trouverez la liste de tous vos clients (ils sont fi gés 
sous votre ID ; mais après 3 mois, s’ils ne sont pas affi  liés comme ambassadeurs, ils 
ne sont plus considérés comme irrémédiablement fi gés sous vous). Cette règle em-
pêche la stagnation des clients motivés à devenir Ambassadeurs qui ne sont jamais 
contactés par le parrain pour venir s’affi  lier au réseau PSiO. 

Exemple : vous avez vendu à un formateur d’opinion ou un infl uenceur très connu de 
tout le monde. Cependant après trois mois, celui-ci n’est toujours pas affi  lié. Soit il n’est 
pas intéressé, soit vous ne l’avez pas contacté ! Dans ce dernier cas, ce client pourrait 
donc potentiellement faire l’objet d’une affi  liation par un autre ambassadeur. 

Autre exemple, vous avez vendu à une personne lors d’une exposition ; après trois 
mois cette personne croise par hasard au détour d’une foire un autre ambassadeur 
qui lui propose l’affi  liation. Ce client sera donc affi  lié sous cet ambassadeur. Il est donc 
important d’utiliser la fonction mailing (présentée plus loin dans ce document) et de re-
contacter ses clients au moins une ou deux fois après 30 jours. Ceci permet de ne pas 
perdre une affi  liation potentielle!

Toujours dans cette partie, vous pourrez télécharger les factures de vos clients et accè-
der à leur fi che d’information.

Accès aux 
coordonnées du client

Enregistrer 
un atelier privilège

Accès au PDF 
de la facture
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Mes commissions

A cet onglet vous trouverez la liste de vos commissions par mois ; Celles-ci sont en-
codées automatiquement et selon qu’il s’agit des ventes directes, des ventes de votre 
niveau 1 ou des ventes de votre réseau sous-jacent, la couleur est diff érente pour vous 
aider à visualiser correctement votre propre activité mais aussi l’activité de niveau 1 et 
de votre réseau. Vous pouvez envoyer votre facture pour paiement à partir du 21 du 
mois suivant la vente car Psychomed doit attendre la période légale de rétractation de 
14 jours.

A cela s’ajoute encore le temps de renvoi de l’appareil à notre bureau et le temps de 
gestion de la réception des colis de retour. 

Le bouton permettant d’émettre sa facture n’est donc plus estompé à partir du 21 du 
mois suivant la vente. Donc, cliquez sur le bouton « EMETTRE SA FACTURE ». Celle-
ci sera envoyée directement à PSYCHOMED et vous recevrez vous aussi une copie 
de ce courrier par e-mail. 

Exemple :

Si la vente a lieu le 1er janvier, l’envoi de la facture de janvier ne pourra se faire qu’à 
partir du 21 février.
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Mes produits

Cet onglet affi  che la liste des produits. Notez que vous avez la possibilité de masquer/
affi  cher les produits que vous désirez. Par exemple, vous avez la possibilité de choisir 
les « Best Sellers » ; Cette fonction vous permet de mettre en évidence vos produits 
phares. Exemple : vous êtes dans une zone et dans une stratégie qui vous permet de 
ne vendre que les produits pour les professionnels ou que le produit PREMIUM. Il vous 
est possible de masquer les produits BASIC et CUSTOM. Lors de l’accès à votre Psio 
store, le client ne verra ainsi que les off res que vous désirez qu’ils voient ! 

MP3 Back Offi  ce (partie administrative)

Il s’agit du suivi des ventes de téléchargements sur Psioplanet. Notez que les ventes 
de téléchargement ne sont pas commissionnées.
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Outils marketing

Réseaux sociaux

Cet onglet propose des contenus pour tous les réseaux sociaux (FB, 
Instagram,LinkedIn, Twitter, etc.) : une série de POST préconfi gurés sont installés à 
cette rubrique.il vous suffi  t de les copier/coller sur votre page FaceBook par exemple 
sans devoir inventer vous-même un POST. Toutes les demandes découvertes seront 
automatiquement redirigées vers vous par email ! Notez que vous aurez 24h pour ac-
cepter cette demande (clic sur un lien). Après ce délai, elle sera renvoyée vers un autre 
ambassadeur.
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Liste des feedbacks
Il s’agit du listing des demandes Facebook reçues pour vous.

Mailings

Cette fonction est un outil permettant de faire des mailings sur ses clients ou ses am-
bassadeurs de niveau 1 : En haut à droite vous trouverez le bouton « MAILING »; vous 
pourrez télécharger une photo illustrant éventuellement votre propos, placer le titre de 
votre communication et ensuite modifi er le texte préconfi guré.
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Cet outil est fondamental pour travailler votre suivi client ET votre suivi niveau 1 c’est-
à-dire votre équipe de vente qui se trouve affi  liée juste sous vous (Niveau 1).

1. Pourquoi contacter vos clients ?

1. Pour mettre en valeur votre statut d’Ambassadeur à la diff érence du business 
model conventionnel. Votre position est sérieuse et fi able. Vous recontactez donc 
naturellement vos clients et c’est une manière pour vous de vous mettre en évi-
dence. Pour le futur de vos relations avec vos clients, votre image est essentielle. 
Un climat de confi ance va s’installer et à partir de là vos relations seront agréables 
mais surtout effi  caces. 

2. Votre client est-il satisfait ? Demandez-lui s’il profi te de toutes les potentialités du 
PSiO. Si ce n’est pas le cas, proposez la fonction « Suivi client » et celui-ci recevra 
le document PSiO Coaching + un suivi personnalisé un mois après par exemple.

3. Votre client a-t-il acheté un PSiO off re Basic ou off re Custom ? Vous pouvez éven-
tuellement lui proposer un « upgrade » custom s’il n’a acheté que l’off re BASIC il 
est clair qu’il ne peut véritablement profi ter du potentiel PSiO.

4. Votre client sait-il qu’il existe une possibilité d’affi  liation au réseau PSiO ? Sait-il 
que vous organisez des soirées OPPORTUNITES au cours desquelles vous pré-
sentez le réseau et le plan de rémunération ? C’est bien sûr l’occasion de lui en 
parler et pourquoi pas : l’inviter à votre soirée OPPORTUNITE ! 

5. Votre client est-il conscient qu’il existe des accessoires PSiO : le casque Audio 
PSiO et les housses sanitaires, l’oreiller musical & olfactif ? 

6. Client privilégié : organisez un atelier avec votre client privilégié.

2. Pourquoi contacter vos affi  liés (votre niveau 1) ? 

Il existe la possibilité de régler votre mailing non pas à vos clients, mais sur votre ni-
veau 1. 

Si vous voulez contacter votre équipe, il est fondamental d’utiliser cette fonction 
chaque semaine pour entrer en contact souple avec votre niveau 1. Le suivi par télé-
phone est la suite naturelle pour vérifi er que le courrier a bien été lu. AU cours de ce 
contact téléphonique vous pourrez échanger naturellement et eff ectuer un suivi du 
planning de vos affi  liés.

Le choix d’image et de texte par défaut sont modifi able à souhait. Notez que certains 
de vos affi  lliés ne souhaient pas d’être suivi.
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Formations
Le contenu de cette page est en amélioration permanente.

Cet onglet comporte la liste des formations avec pour chacune la vidéo et le fi chier 
Powerpoint. Vous pourrez aller voir les formations autant de fois que nécessaire à cet 
onglet.

Organiser un atelier

Cet onglet reprend les conseils pratiques pour l’organisation d’un atelier.
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Marketing 

Cet onglet reprend les produits qui servent à vendre les PSiO

Conseils pour développer votre réseau

Cet onglet reprend les conseils pratiques d’ordre généraux.
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Off res détaillées

Tableau des off res PSiO avec le coût des diff érents éléments inclus & off erts.

Rappel : ce qui est INCLUS est payé par le client et est donc inclus dans le montant 
global relatif à l’off re. Ce qui est OFFERT n’est pas payé par le client et donc un ca-
deau de l’entreprise si le client se décide « maintenant ».

Webinaire 
Lien vers les vidéos webinaire. Si vous n’êtes pas présent le lundi soir à 20h, vous 
pouvez toujours rejoindre le ou les derniers webinaires qui sont repris à cette rubrique 
et téléchargeables à volonté ! 
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Documents
Divers documents et informations complémentaires sur le PSiO.

A cette rubrique, vous retrouverez des tas d’informations générales sur le PSiO (certi-
fi cations, comparatif PSiO & lampes de luminothérapie, branding possible de la visière 
& exemples de co-brandings réalisés, vocabulaire déconseillé, accessoires futurs, les 
fi lms promotionnels, etc.)

Mes actions

Réunions / TD
Cette section contient toutes les réunions hebdomadaires et les journées de formations 
mensuelles organisées par les dirigeants du réseau PSiO. En plaçant le curseur sur 
l’événement sur la carte, des détails apparaissent et vous pouvez vous inscrire pour 
assister à l’événement.



26

Activité / Planning
Cet onglet vous permet de défi nir votre objectif hebdomadaire ou mensuel et de défi nir 
comment vous pouvez atteindre cet objectif en fonction du type d’activité que vous 
souhaitez avoir.





Facebook.com/psio.world

Copyright © 2019 Psychomed.com® SA. Tous droits réservés. Psiostore version 1.
PSiO et le logo PSiO sont des marques déposées dans le monde entier par 

Psychomed.com S.A. Brevet international n° PCT/EP2011/068407.

Contactez-nous : info@psio.com. 



<<
  /ASCII85EncodePages false
  /AllowTransparency false
  /AutoPositionEPSFiles true
  /AutoRotatePages /None
  /Binding /Left
  /CalGrayProfile (Dot Gain 20%)
  /CalRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CalCMYKProfile (U.S. Web Coated \050SWOP\051 v2)
  /sRGBProfile (sRGB IEC61966-2.1)
  /CannotEmbedFontPolicy /Error
  /CompatibilityLevel 1.4
  /CompressObjects /Tags
  /CompressPages true
  /ConvertImagesToIndexed true
  /PassThroughJPEGImages true
  /CreateJobTicket false
  /DefaultRenderingIntent /Default
  /DetectBlends true
  /DetectCurves 0.0000
  /ColorConversionStrategy /CMYK
  /DoThumbnails false
  /EmbedAllFonts true
  /EmbedOpenType false
  /ParseICCProfilesInComments true
  /EmbedJobOptions true
  /DSCReportingLevel 0
  /EmitDSCWarnings false
  /EndPage -1
  /ImageMemory 1048576
  /LockDistillerParams false
  /MaxSubsetPct 100
  /Optimize true
  /OPM 1
  /ParseDSCComments true
  /ParseDSCCommentsForDocInfo true
  /PreserveCopyPage true
  /PreserveDICMYKValues true
  /PreserveEPSInfo true
  /PreserveFlatness true
  /PreserveHalftoneInfo false
  /PreserveOPIComments true
  /PreserveOverprintSettings true
  /StartPage 1
  /SubsetFonts true
  /TransferFunctionInfo /Apply
  /UCRandBGInfo /Preserve
  /UsePrologue false
  /ColorSettingsFile ()
  /AlwaysEmbed [ true
  ]
  /NeverEmbed [ true
  ]
  /AntiAliasColorImages false
  /CropColorImages true
  /ColorImageMinResolution 300
  /ColorImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleColorImages true
  /ColorImageDownsampleType /Bicubic
  /ColorImageResolution 300
  /ColorImageDepth -1
  /ColorImageMinDownsampleDepth 1
  /ColorImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeColorImages true
  /ColorImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterColorImages true
  /ColorImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /ColorACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /ColorImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000ColorACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000ColorImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasGrayImages false
  /CropGrayImages true
  /GrayImageMinResolution 300
  /GrayImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleGrayImages true
  /GrayImageDownsampleType /Bicubic
  /GrayImageResolution 300
  /GrayImageDepth -1
  /GrayImageMinDownsampleDepth 2
  /GrayImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeGrayImages true
  /GrayImageFilter /DCTEncode
  /AutoFilterGrayImages true
  /GrayImageAutoFilterStrategy /JPEG
  /GrayACSImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /GrayImageDict <<
    /QFactor 0.15
    /HSamples [1 1 1 1] /VSamples [1 1 1 1]
  >>
  /JPEG2000GrayACSImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /JPEG2000GrayImageDict <<
    /TileWidth 256
    /TileHeight 256
    /Quality 30
  >>
  /AntiAliasMonoImages false
  /CropMonoImages true
  /MonoImageMinResolution 1200
  /MonoImageMinResolutionPolicy /OK
  /DownsampleMonoImages true
  /MonoImageDownsampleType /Bicubic
  /MonoImageResolution 1200
  /MonoImageDepth -1
  /MonoImageDownsampleThreshold 1.50000
  /EncodeMonoImages true
  /MonoImageFilter /CCITTFaxEncode
  /MonoImageDict <<
    /K -1
  >>
  /AllowPSXObjects false
  /CheckCompliance [
    /None
  ]
  /PDFX1aCheck false
  /PDFX3Check false
  /PDFXCompliantPDFOnly false
  /PDFXNoTrimBoxError true
  /PDFXTrimBoxToMediaBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXSetBleedBoxToMediaBox true
  /PDFXBleedBoxToTrimBoxOffset [
    0.00000
    0.00000
    0.00000
    0.00000
  ]
  /PDFXOutputIntentProfile ()
  /PDFXOutputConditionIdentifier ()
  /PDFXOutputCondition ()
  /PDFXRegistryName ()
  /PDFXTrapped /False

  /CreateJDFFile false
  /Description <<

    /BGR <>
    /CHS <FEFF4f7f75288fd94e9b8bbe5b9a521b5efa7684002000410064006f006200650020005000440046002065876863900275284e8e9ad88d2891cf76845370524d53705237300260a853ef4ee54f7f75280020004100630072006f0062006100740020548c002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e003000204ee553ca66f49ad87248672c676562535f00521b5efa768400200050004400460020658768633002>
    /CHT <FEFF4f7f752890194e9b8a2d7f6e5efa7acb7684002000410064006f006200650020005000440046002065874ef69069752865bc9ad854c18cea76845370524d5370523786557406300260a853ef4ee54f7f75280020004100630072006f0062006100740020548c002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e003000204ee553ca66f49ad87248672c4f86958b555f5df25efa7acb76840020005000440046002065874ef63002>
    /CZE <>
    /DAN <>
    /DEU <>
    /ESP <>
    /ETI <>
    /FRA <>
    /GRE <>

    /HRV (Za stvaranje Adobe PDF dokumenata najpogodnijih za visokokvalitetni ispis prije tiskanja koristite ove postavke.  Stvoreni PDF dokumenti mogu se otvoriti Acrobat i Adobe Reader 5.0 i kasnijim verzijama.)
    /HUN <>
    /ITA <>
    /JPN <FEFF9ad854c18cea306a30d730ea30d730ec30b951fa529b7528002000410064006f0062006500200050004400460020658766f8306e4f5c6210306b4f7f75283057307e305930023053306e8a2d5b9a30674f5c62103055308c305f0020005000440046002030d530a130a430eb306f3001004100630072006f0062006100740020304a30883073002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e003000204ee5964d3067958b304f30533068304c3067304d307e305930023053306e8a2d5b9a306b306f30d530a930f330c8306e57cb30818fbc307f304c5fc59808306730593002>
    /KOR <FEFFc7740020c124c815c7440020c0acc6a9d558c5ec0020ace0d488c9c80020c2dcd5d80020c778c1c4c5d00020ac00c7a50020c801d569d55c002000410064006f0062006500200050004400460020bb38c11cb97c0020c791c131d569b2c8b2e4002e0020c774b807ac8c0020c791c131b41c00200050004400460020bb38c11cb2940020004100630072006f0062006100740020bc0f002000410064006f00620065002000520065006100640065007200200035002e00300020c774c0c1c5d0c11c0020c5f40020c2180020c788c2b5b2c8b2e4002e>
    /LTH <>
    /LVI <>
    /NLD (Gebruik deze instellingen om Adobe PDF-documenten te maken die zijn geoptimaliseerd voor prepress-afdrukken van hoge kwaliteit. De gemaakte PDF-documenten kunnen worden geopend met Acrobat en Adobe Reader 5.0 en hoger.)
    /NOR <>
    /POL <>
    /PTB <>
    /RUM <>
    /RUS <>
    /SKY <>
    /SLV <>
    /SUO <>
    /SVE <>
    /TUR <>
    /UKR <>
    /ENU (Use these settings to create Adobe PDF documents best suited for high-quality prepress printing.  Created PDF documents can be opened with Acrobat and Adobe Reader 5.0 and later.)
  >>
  /Namespace [
    (Adobe)
    (Common)
    (1.0)
  ]
  /OtherNamespaces [
    <<
      /AsReaderSpreads false
      /CropImagesToFrames true
      /ErrorControl /WarnAndContinue
      /FlattenerIgnoreSpreadOverrides false
      /IncludeGuidesGrids false
      /IncludeNonPrinting false
      /IncludeSlug false
      /Namespace [
        (Adobe)
        (InDesign)
        (4.0)
      ]
      /OmitPlacedBitmaps false
      /OmitPlacedEPS false
      /OmitPlacedPDF false
      /SimulateOverprint /Legacy
    >>
    <<
      /AddBleedMarks false
      /AddColorBars false
      /AddCropMarks false
      /AddPageInfo false
      /AddRegMarks false
      /ConvertColors /ConvertToCMYK
      /DestinationProfileName ()
      /DestinationProfileSelector /DocumentCMYK
      /Downsample16BitImages true
      /FlattenerPreset <<
        /PresetSelector /MediumResolution
      >>
      /FormElements false
      /GenerateStructure false
      /IncludeBookmarks false
      /IncludeHyperlinks false
      /IncludeInteractive false
      /IncludeLayers false
      /IncludeProfiles false
      /MultimediaHandling /UseObjectSettings
      /Namespace [
        (Adobe)
        (CreativeSuite)
        (2.0)
      ]
      /PDFXOutputIntentProfileSelector /DocumentCMYK
      /PreserveEditing true
      /UntaggedCMYKHandling /LeaveUntagged
      /UntaggedRGBHandling /UseDocumentProfile
      /UseDocumentBleed false
    >>
  ]
>> setdistillerparams
<<
  /HWResolution [2400 2400]
  /PageSize [612.000 792.000]
>> setpagedevice


